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e Mision:

— Proporcionar Servicios de
Desarrollo de Negocio,
Ventas y Marketing a
companias de tecnologia que
quieren desarrollar o mejorar
su mercado en Espana:

 Rapido despliegue del
negocio.

» Mejorar resultados.

e Minimizar la inversion
inicial

e Basado en nuestro

profundo conocimiento del
mercado.

Tendiendo puentes entre Culturas, Tecnologias y Mercados.
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Ayudamos a nuestros clientes a::

I Telion Consulting 21

Aumentar sus ingresos en nuestra
geografia.

Seleccionar la correcta estrategia de
arranque.

Entender, evaluar y cualificar nuestro
mercado.

Evitar errores en la expansion de su
negocio.

Conocer los principales actores y
competidores del mercado.

Seleccionar los partners y alianzas
mas adecuados.

Descubrir oportunidades de venta y
cierre de pedidos.

Definir y desplegar planes de negocio,
ventas y marketing.

Disefiar y arrancar la operacion
inicial de la compaiiia.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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* Fundada por un grupo de profesionales
expertos en todas las areas de las
tecnologias de la informacion (ITC).

e (Con lared de contactos mas extensa en
el mercado espanol.

» Portafolio de servicios totalmente
alineado con la estrategia de los clientes.

* Metodologia probada. Orientacion al
negocio.

e Partners internacionales en todo el
mundo.

* Nuestro conocimiento del mercado
local, contribuira al éxito del arranque
de su negocio en Espafia, evitando los
errores mas comunes.

Tendiendo puentes entre Culturas, Tecnologias y Mercados.
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. Portafolio de Servicios:

I'T Consulting 21

Aproximacion Original al Desarrollo de Negocio: Practica, Realista, Asequible

Investigacion de Mercados.
Estrategia de Arranque.
Seleccion de Socios y Colaboradores.

Identificacion de Oportunidades de
Negocio.

Generacion de Planes de Negocio.
Puesta en Marcha de Infraestructuras.
Asistencia en la Puesta en Marcha.
Representacion de Cliente.

Directivos Temporales.

Distribucion.

Entrenamiento.

Servicios Profesionales.

Tendiendo puentes entre Culturas, Tecnologias y Mercados.
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Tendiendo puentes entre Culturas, Tecnologias y Mercados.
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Errores mas comunes
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Falta de una clara estrategia de
expansion internacional.
Desconocimiento de las condiciones del
mercado local, posicionamiento
incorrecto del producto/tecnologia e
Incorrecta estrategia de alianzas locales.
Equipo local incompleto, sin
conocimiento del mercado o no
comprometido.

Pensar que Europa es un mercado
homogeéneo.

Evaluacion incorrecta del mercado para
la venta del producto.

Compromisos no balanceados.

Costos ocultos.

Modelo de Compaiia: “Café para todos”.
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> 17 “Regiones Autondémicas”

» 2 Ciudades Autdbnomas

» 5 Lenguas oficiales.

» Territorio nacional de 504.782 Km2
» 2.400 Km. de Norte a Sur.

» Frontera de la Unién Europea.

» Octava economia mundial.

»43 Millones de habitantes.

» El mercado mas dindmico de la Unidn
Europea.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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T Hoja de ruta para el mercado espanol.

IT Consulting 21
Los riesgos:
= Pérdida de tiempo y oportunidad.
El QaiSZ = Velocidad de la competencia.
= Octava economfa mundial. 43 Mill. habitantes. = Inversiones no productivas.
= El mercado mas dinamico en la UE = Inversién inicial.
= Moderna infraestructura. = Seleccionar modelo convencional.
=Organizacion administrativa descentralizada. = Olvidar componentes locales.

= Fuerte inversion institucional.
= Especial espiritu emprendedor.

= Economia orientada a servicios. '

La oportunidad:

= Nuevo mercado.

= Gran potencial de crecimiento.

= |ncorporacion masiva a la economia mundial.
= Capacidad de mejora en las ITC.

= Puerta de entrada a Hispano Ameérica.

La cultura:

= Formas de hacer negocio.

= Varias lenguas. Los errores:

= Proximidad geografica y soporte. = Estrategia difusa.

= Compromiso y seriedad. = Asumir compromisos externos.

= Prescriptores locales y lobbies. = Decisiones basadas en experiencias externas.
= Mentalidad conservadora. = Ignorar costos ocultos.

= Proceso de decision local. = Vision oportunista.

= Falta de compromiso y soporte.

Pan ITelion g c1. Prec _inpafiia

ITelion Consulting 21:

La solucién.

= Disefio de la mejor estrategia.
= Seleccion de mercados .

= Acelera el proceso.

= Partners y alianzas adecuados.
= Aumento de ventas.

= Optimizacion del ROI.

<

Alternativas:

= Presencia directa.

= Representacion local.

= Gestion remota.

= Canal de distribucion.

= Directivos temporales.

= Fusiones y adquisiciones.




IT Proceso de Desarrollo de Negocio
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n Plan de Cuentas h Mercado Local

e Industrias

Plan de Negocios 1
Canales e Integradores

i
FF g

Plan de Ventas
Plan de Canal

Plan de Marketing 1

Ejecucion, Communicacion, Consolidacion y Gestion de Negocio

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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1. El Unico acelerador de negocios
para companias de ITC en
Espana.

2. Honorarios basados en

resultados.

Historial de éxito.

4. Vision practica, realista 'y
orientada a resultados de
ventas.

5. Conocimiento de
influenciadores y lobbies.

6. Velocidad y agilidad.

w

Compartimos riesgos y beneficios en su negocio local en la medida de su
compromiso con el mercado espanol.
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Investigacion de Mercados
Estrategia de Arranque
Presencia Directa Estrategia de Canal

Oportunidades de Negocio

Infraestructuras

Madrid, Enero 2.008 ITelion Consulting 21. Presentacion de Compafiia

Contratos

Mercado Espariol de Tl
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Representacion

Directivos Temporales

Servicios Flexibles

Cliente de IT Consulting 21

¥ ./

Investigacion de Mercados Investigacion de Mercados

Estrategia de Arranque

Identificacién de Oportunidades de Negocio

Seleccion Socios
Generacion de Planes de Negocio

Puesta en Marcha Infraestructuras

Representacion

Asistencia Puesta en Marcha
Directivos Temporales

Mercado Espariol de Tl
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Servicios de alto valor anadido (1 de 6)

1.- Investigacion de mercados 2.- Estrategia de arranque

Vision de la economia y del mercado Seleccion de la mejor estrategia de
espaiiol de TI. Estudio de tamafio de arranqgue. Presencia directa versus
mercado, competencia, tendencias, indirecta. Posicion de la competencia,

Influenciadores y jugadores alianzas recomendadas, proyecciones
importantes. Analisis SWOT inicial y de negocio y perfil de inversion. Plan
barreras de entrada. Evaluacion de detallado de arranque.

oportunidades.

Beneficios del Cliente: Beneficios del Cliente:

Solido conocimiento del mercado local. Mejor eleccion basada en objetivos del cliente.
Evaluacion realista de tamafio y tendencias. Expectativas claras para el proceso de arranque. |

Posicion clara de los socios y competidores. Aumento del nivel de exito.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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3.- Seleccion de partners

Definicion del modelo de distribucion.
Perfiles de socios adecuados. Lista
corta de empresas, posicion en el
mercado y estado financiero. Deteccion
de interés. Entrevistas “cara a cara”.
Facilitadores de la negociacion de
contratos.

Beneficios del Cliente:

Filtrado rapido.
Evaluaciéon formal usando “Scorecards”..

Facilitadores de la firma del contrato.

Madrid, Enero 2.008

Servicios de alto valor anadido (2 de 6)

4.- Oportunidades de negocio

Definicion detallada de la estrategia de
negocio. Contratos por geografia y
verticales, para clientes y socios.

Contactos iniciales con clientes y
oportunidades de venta. Presencia
activa en ferias y eventos publicos
asociados. Generacion de referencias.

Beneficios del Cliente:

Aumento de la eficiencia de Ventas.
Aceleracion de la presencia en el mercado.
Oportunidades reales de negocio.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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5.- Planes de negocio

Plan de estrategia de negocio inicial.
Planes de venta y marketing a corto
plazo. Presupuestos y previsiones,
Inversiones y recursos. Lenguaje y
normativa local, asi como la deteccidn
de aspectos diferenciales del mercado.

Beneficios del Cliente:

Proyecciones de negocio precisas.
Aumento de la eficiencia operacional.

Optimizacion en la utilizacion de recursos

Madrid, Enero 2.008
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Servicios de alto valor anadido (3 de 6)

6.- Infraestructura.

Creacion del disefio de infraestructura
inicial. Negociacién con abogados,
expertos, proveedores de espacio de

oficinas y recursos de apoyo
operacional. Supervision de la puesta
en marcha de las instalaciones..

Beneficios del Cliente:

Rapido proceso de arranque.
Unico punto de contacto..
Minima inversion inicial.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.

ITelion Consulting 21. Presentacion de Compafiia 16



A | Telion Consulting 21

IT Consulting 21

Servicios de alto valor anadido (4 de 6)

7.- Asistencia puesta en marcha  8.- Representacion de cliente

Professional assistance in the start up Infraestructura de oficina virtual.
process. Customer meetings, business Asistencia y contacto en lenguaje local.
development, generation of proposals, Representacion institucional.

and partner relationships. Forecast Coordinacién de procesos de

and funnel management. Sales and homologacion. Primera linea de
administrative support. soporte a ventas. Deteccion y
transferencia de nuevos negocios.

Beneficios del Cliente: Beneficios del Cliente:

Incremento de la eficiencia de Ventas. Rapida presencia local
Recursos disponibles de inmediato. Subsidiaria local economica.

Sin problemas de adaptacion. Refuerza el compromiso por el mercado local.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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9.- Directivos temporales

Responsabilidad total de la fase de
arranque. Infraestructuray
profesionales necesarios para la puesta

en marcha en en mercado espafiol.
Objetivos econdmicos y de negocio
predefinidos. Representacion total de
la empresa y marca.

Beneficios del Cliente:

Menor inversion inicial.

Compromiso en resultados.
Riesgos y recompensas compartidos.

Servicios de alto valor anadido (5 de 6)

10.- Distribucion

Controlada por el fabricante.
Equipo dedicado.
Incluye: Instalacion, configuracion y

logistica.
Servicios Profesionales de valor
afadido.

Beneficios del Cliente:

Menor inversion inicial.
Entrega rapida del producto al cliente final.
Facturacion local.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.

Madrid, Enero 2.008 ITelion Consulting 21. Presentacion de Compafiia
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11.- Entrenamiento.

Monitores experimentados.
Cursos adaptados a la cultura 'y
entorno local.

Los cursos se preparan de acuerdo con
los requerimientos y material del
cliente.

Adaptacion del material del curso.

Beneficios del Cliente:

Menor costo de la logistica de cursos.
Idioma local..

Mejora del aprovechamiento del curso.

Madrid, Enero 2.008

Servicios de alto valor anadido (6 de 6)

12.- Servicios Profesionales.

Certificados por el fabricante.
Dirigidos por profesionales
experimentados.

Perfiles técnicos y de concultoria.
Total coordinacion con los servicios
profesionales del fabricante.

Beneficios del Cliente:

Recursos adicionales para el fabricante.
Idioma local.
Precio local competitivo.

Participamos del éxito de Nuestros Clientes. Compromiso en Resultados.
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Informacion de Contacto

ITelion Consulting 21, S.L.

Serrano 232; 1° C
28016 MADRID (Espana)

Telf.: (+34) 902 906 760
Fax: (+34) 914 113 426

info@itconsulting2l.com
www.itconsulting2l.com

iMuchas Gracias!
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